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CHARLA 

CONTRATOS y 
CICLO de un CONTRATO 
 

Ponente: Manuel Ramírez Pascual 
 

 
6 de mayo                    de 16:00 a 18:00 h (horario peninsular) 

ON‐LINE en directo 
 
 
ORGANIZA:                    COLABORA:                                   SUBVENCIONAN: 

 
 
 

              
 



INTRODUCCIÓN 
 

En  nuestras  relaciones  profesionales  e  incluso  de  nuestro  día  a  día  nos 

encontramos con diferentes tipos de contratos que marcan las relaciones 

entre dos o más personas jurídicas y/o naturales. 

Por ello la necesidad de un marco jurídico fiable, que permita a las partes 

alcanzar  acuerdos  eficaces,  hacerlos  valer  efectivamente  y  obtener  la 

tutela de los derechos contractuales cuando se precisa. 

Como técnicos a veces nos interesa más la ejecución que los contratos que 

definen las condiciones de esa ejecución y nuestras responsabilidades. Esa 

falta de lectura y/o definición de los contratos puede provocar problemas 

que posteriormente son difíciles de resolver. 

La  importancia que  la negociación de un contrato  tiene en  las  relaciones 

profesionales, hace necesario el conocimiento de aquellos puntos que no 

debemos  olvidar  pactar  para  posteriormente  incluir  en  el  contrato 

definitivo,  y  sobre  todo  realizar  el  seguimiento  y  el  control  del 

cumplimiento de esas cláusulas. 

 

 

OBJETIVOS 
 

Este  curso  tiene  una  finalidad  exclusivamente  informativa  y  no  puede 

interpretarse como un asesoramiento profesional.  

Se trata de tener unas nociones básicas sobre las partes de un contrato de 

modo  que  nos  sirva  para  prestar  atención  a  aquellas  partes  y  sus 

respectivas  cláusulas  que  nos  pueden  afectar  directamente  tanto  como 

profesional  (predisponente)  como cualquier otra persona  física  o  jurídica 

(adherente) que marcan la relación en un contrato. 

También  se  analizará  el  ciclo  del  contrato  desde  la  propuesta  hasta  el 

cierre del mismo.  

Se tratarán una serie de cuestiones a tener en cuenta en la negociación de 

un  contrato que posteriormente  se  trasladarán  a  las  diferentes  cláusulas 

que se deben incluir. 

 



 

METODOLOGÍA 
 

Se trata de una exposición que define el contrato, sus partes, así como el 

ciclo de un contrato. 

 

PROGRAMA 
 

1.  Contrato 

  a.  Introducción 

  b.  ¿Qué es un contrato? 

  c.  Concepto de contrato 

  d.  Contrato‐convenio 

  e.  Elementos de un contrato 

2.  Partes de un contrato 

  a.  Título 

  b.  Cuerpo sustantivo 

  c.  Exposición 

  d.  Cuerpo normativo 

    i.  Condiciones generales 

    ii.  Especificaciones técnicas 

    iii.  Especificaciones Financieras 

    iv.  Cláusulas jurídicas 

  e.  Cierre  

  f.  Anexos 

3.  Ciclo de un contrato 

  a.  Fase de propuesta 

    i.  Petición de oferta 

    ii.  Negociación del contrato 

    iii.  El contrato 

  b.  Fase de lanzamiento 

  c.  Fase de ejecución 

  d.  Fase de cierre. 



PONENTE   
 
Manuel Ramírez Pascual 
Arquitecto Técnico 
Licenciado en Administración y Dirección de Empresas 
Doctor en Dirección de Proyectos Euro MPM. 
 

 
 

MÁS INFORMACIÓN E INSCRIPCIONES   
 
 

 
miércoles 6 de mayo, de 16:00 a 18:00 horas (horario peninsular) 

 
 

PRECIO NO COLEGIADOS: 50 euros 
PRECIO SUBVENCIONADO 100% COLEGIADOS COAATIEs. 

 

 
PLAZAS LIMITADAS. Es necesario inscribirse previamente. 
Fecha límite de inscripción: 5 de MAYO a las 13:00 horas. 

 
 
 

‐PARA INSCRIBIRTE PONTE EN CONTACTO CON TU COLEGIO‐ 
 
 


